Saljare / Key Account Manager - medlem

Féretagspresentation

Adsales Group AB ar ett sdljbolag som idag jobbar med ett 40-tal olika varumarken fran nagra av Sveriges
storsta Mediahus.

Vi har i princip vuxit under samtliga vara fem ar och ar ofta forstahandsvalet nar b la Bonnier lagger ut
forsaljningsuppdrag pa externa bolag.

Idag ar vi ett sdljteam pa 10 starka séljare, alla med genuin kunskap om medieforséljning i manga olika
kanaler, och vi berdknar att vara upp mot 15 personer i teamet till ndsta ar.

[ vara uppdrag ingér forsiljning bade inom print, digitalt, mobilt, event och olika kreativa upplagg.

Med anledning av kraftig tillvaxt soker vi nu fler duktiga medarbetare for nya- och befintliga uppdrag. For
ratt personer finns stora moéjligheter till utveckling inom forsaljning, och dven goda karriarmojligheter
inom foretaget.

Tjdnstebeskrivning

Tjanst: Key Account Manager, heltid 40 timmer i veckan - Medlemstidningar

Plats: Wennergren Center, Sveavigen 166 i Stockholm

Tilltrdde: Enligt 6verenskommelse. Skicka in din ans6kan med CV och personligt brev redan i dag da
intervjuer sker l6pande.

Till: info@adsales.se.

Mark mailet: Ansokan KAM hosten 2017, medlem

Tjansten omfattar bade print- och digital forsiljning och vi s6ker dig med minst ett par ars erfarenhet av
medief6rsaljning. Personlig ambition och lamplighet viger dock dven tungt i vart urval.

For att lyckas i en KAM-roll pa Adsales Group &r du ar en stark relationsbyggare och du gillar bade att
traffa kunder i moten, och att jobba med telefonen som redskap.

Du en social person, mdlmedveten och ambitios och vill hela tiden framét for att sld vara saljmal.

Rollen staller hoga krav pa starkt eget driv och att du ar proaktiv och l6sningsorienterad. Vidare ar du
resultatorienterad, strukturerad och gillar dven att jobba i team.

Du ar den naturliga kanalen mellan oss som séljansvariga och ett antal redaktioner och chefredaktorer
hos uppdragsgivaren sa det ar viktigt att du har ett moget och ansvarstagande sétt.

Du ansvarar for hela siljprocessen och jobbar bdde med befintliga kunder, som du I6pande utvecklar men
lagger aven stor kraft pd nykundsbearbetning.

I tjansten ingar eget ansvar for ett antal varumarken, inkl. budgetansvar och du har stor méjlighet att
paverka bade dina arbetsdagar, din utveckling och din 16n.

Vi erbjuder dig att jobba med nagra av marknadens absolut starkaste varumarken, i en utvecklande och
stark foretagskultur - med silj i fokus, i en miljo med korta beslutsvagar och det i ett riktigt gott ging.

Vi jobbar i hogt tempo mot hogt uppsatta mal, men glommer heller inte bort att ha roligt under resans
gang.

Vara uppdragsgivare har hogt stéllda forvantningar pa oss och det moéter vi upp mot b 1 a genom att ha de
skarpaste medarbetarna pa plats.

Ar du en avdem?

Valkommen med din ans6kan!



